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La nautica se ‘democratiza” cuando
navegar ya no s6lo es cosa de ricos

Por 5.000 euros al afio puede hacerse a la mar en ‘
un barco de vela o motor de 10 metros de eslora

Juan Manoel Barberd

MADAD, plhere NEvegnr en un bhar-
oo de enire 7 y 12 metros de eslora
por &l pago de una cuota anual so-
maE perteneciera a un clud de ne-
nds? Pues ya es poaible. Orcremser
Yatehsting Club le da los laves de la
embarcacidn, arranca el motor, se
ko [bevm v lo comparte con quien us.
el quilera.

Hablnrnos de una innovadors ma-
dalidad de negocin, que esta &m-
presa presenté durante ¢ Gktimo
Saldén Miutico de Barcelona, v que
eonsiste en que bos aficionados o la
navegacidn o quienes denen cu-
riosidsd por inbelarse en ella, pue-
dan hacerdo din tener que empefiar
sus proph

“En realidad, dice Cristlan Pas-
cuial, direetor peteral de ly empre-
&, ln chave ded éxito de nuestro ne-
gercio ha sido cubeir una necesidad
qgue existia en el mundo de la ndu-
tca: pader navegar sin tener que
eomprar & barcs, Maxime, cunn
do ks propictarios casi na los usan®,

Bajautilizacién

Segan un estudio realizsdo por la
Asocipeion de Empresas Nautcas
de Glmuu, la utilizacidn medin die
ung de estas embarcaciones es de
40 horas,/afio. Es mds, en agosto
um 75 por ciento de loa barcas per-
mianécen amurrados en e puerto.
Y me 5@ traca de un capriche bam-
to. Por ejemplo, unvelera Bena-
rean Oeeanis 31 (unos diez metmos
de eslorn) cuesen unos 120000 eu-
roz 4 los que hay qué sumar unos
costes anuales de deprecincion,

Pues bien, con 56l una cuota
anual de 5580 curos, usted puede
mavepnr Raets W defmania, en ves
rang, ¥ hasta diez dins, fuera de
termporadn, 51 s socks deeste club,
Obviamente, los aseciados pueden
difrutar del yate todo el afto v los
precics dependen del modelo v del
puserto base desde &l gue se quiem
salic. En todo caso; los precios son
muy asequibles, pues las cuotas
anuales que hay que pagar vacian

S sochs del dlob per-
mife e erabar-
CACICRES B THatnr da
B 1T metras

desde los 2000 a bos 12.000 euros
¥ de pusde navegar on un bareo -
die vela o a motor- de hastn 13 me-
eros Eao $) de escoger ln embar-
cacicm a motor, ol combustile corre
disu cuenta. |

Como destnon Pascual, este ma-
delo de negocio & ruevo pargue
na se trata exactamente de un al-
quiler, M tampacs hablamas deun
use compartido, “Los saclos de
nuestro club no son propéetarios de
bos barens, sing que disfrutan de la
novegacion de wna fofma tan zen-

cilla como lo seria pertenecer aun
eluib de tenis o de golf, sin rmds com-
promise que |a sseripeitn anual”,
Al director general de la empresa
le gusta comparario con el tenis;
“Un barco supone un'gasto des-
mesurads v £8lo un 15 por ciento
de los propietarios hacen de &l un
150 intesivo, De manern que noso-
tros les damos la oportunidad de
disfristar de lo ndutics sin tener que
renlizar ese desembolso, Es como
perenecer a un chib.de tenb 58 uno
ez aflsionnde, no se le oourre kacee

s pieta en el salim de su cnsa. Se
hace $ocio de un chub, ¥ yaestd En
estn consiste lonovedsd del mode-

lo de negocio que proponemos™.

Todo incluida

Aungué ¢l coste del amarre pue-
de variar sepin &l puerto de sali-
da que se hayn elegido, en el pre-
i arneal va todo inchido, amaree,
mantenimientn, ]Impl:zu_
excepto o] combustible, & se ha
elegido un barco a motor, v con la
exeepeidn del carburante para tres

Oncruiser Yatching€lub tiene base en los
‘puertos de Pa]amﬂst‘ﬂarcelnna y Mallorca

horas de navegacidn en los barcos
de vela, que =i va nchisdo en a coo-
ta de socdn
Precisamente, v tal vez debido o
la crisis econdmica, cadu vez me-
faid perionns efigen la embaresiin
mas grande (12 metrog) ¥ a medor,
sin duda por el alto precio del com-
bustible, “En todo case, sste Hpo de
cliente es mis ocasional ¥ select-
vo, dice Pascual. Mo es el novegan-
g tipo quie suele alegir ln vels 8¢
trats de un $ocio mis caprichoss,
que quiere salir a darse wis vuela,
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Dios secckones del modelo ‘Sundeck” de 7.5 metres de eslor de la manca Benetaw, o

mas QUE & TIEVEFAT, qué reguisne
clerto esfuerzo fisico que no todo
el mundo estd dispuesto a hacer™.

En cuanto o por gué ha fijndo ol
limibte ded tarmafio de los barcos en
los citados 12 metros, & porque s
partir de ahi -en embarcaciones de
| mayor mafio- e requicren -

les de patrén debarco mis especi-
ficos v selectivos. De hecho, en Es-
pafia &l diulo més commin es el de
patron de embarcaciin de recreo
(FER) ¥, ademds, s raro que algu-
na empresa te akpuile un barco de
ez metros o més on ks condicio-
nees 0 Jas que Io hase Oncruiser, En
la actunlidad los siete barcos —to-
dos propiedad de esta compadfifa-
estin amarrados en los puertos de
Palarrds, Rarcelons v Palma de Ma-

Lo mejor del mar

Pero ¢én un negecio tan delicado o3
kigicn que se culde hasta el mis mi-
nimo detalle: Por eso kst embarca-
eiones que ofrecen a los socios per-
tenecen, bdsicamente, o un Gnico
provesdor comoes |a casa Bensiou
qu podria decinse que fabrica los
BEMW def mar, En cusanto a los foe-
raborda, el proveedar es Ondema-
ring, que &5 ln nuares que represen-
12 ol padre de Cristan,

Pero no basta con tener los bar-
cos, hay que [egar & scusrdes de
mantenimbento con los puertos y
alli eligen los madares amaemes ~“os
ibE Sean mas comodos para ks so-
cios”, diee Pascual- y luego tam-
bidn establecen convenlos con las
ebewelas nbuticas de b zona, con lo
e & eircubo se cierra. Tal vez lo
mejor de esne sisterma &8 que ofre-
ety serviclos completos. Qe usted,
surque tengn el tiulo de PER, no
estd duchs en sacar ¢l barco del
puenio, ellos le ensedian cdme; que
guiere irse & Mallorca, be muestran
T major nuta. “Es ko que Banamos,

A fondo

BARCOS QUE
CUESTAN MAS

QUE UN RINON

For o momenta, Oncruser
Yatching Club dispone de una
flota de siste ermbarcasones:
En s modafidad di navegackin
2 vela, cuenta con tres veleros
de 10 metros de eslora (large) v
unc-de T2 metros; en 1 versisn
matarizada, paseen dos barcos
“de TS mekros v una de 2
reetres de eslora, Todos a dis-
posicitn de bos socics. 51 wsted
quisiera comprar Lna de estas
embarcaciones deberia desem-
balesr 240000 eumspor k™
hﬁﬁamdalzml.
50,000 euros por un velom de
. | mitsrmm eslora y entre B0y
S0.000 euros por wna embar-
‘cackin de 10 metros,

apunts Paceual, formncion tictica
¥ que viene muy bien parn resolver
¢l problema de: “Vale, tengo el ba-
m.”muqlﬂhummnﬂr Es-

completo programa de iniciacidn
que resuelve todas las barreras que
puedan presentarse a quien quisra
indciarse en estn discipling depor-
tiva, incluida la tinalacidn afeial.
Para obtensr &] PER estdn nsocia-
dios a tres escuelns niuticas - Cor-
= Miutica, Escuela Mautica hMe-
idlinya y Escueln del Bar-,

Franquicias

lﬂmﬂhﬂ'wlﬂmhﬂﬂﬂ}dﬂ.ﬁ
que te ln copian y es por ello que
Oneruiser estd en plena expansitn,

Onseren estabbacerse o otros plier.
tos como Alicamte, Valencia, Thiza
¥, ademis, han empezads un labo-
Fioso pragrama de framguicias, Cio-
iy dice &) #o Cristian Paseual,
“preferimos clar antes de
que nos plagien ] negocio. Asi que
teremcs un plan bastante amblciosn
al respecto”, De momento, Henen
tres ofertas muy serias de Andalu-
cin (Cidiz) y de una master fran-
quicia que funcionarts para todas
las slas Canarins. “Estarmos ngo-

ciando, finaliza Fascual, pero todo |

pinta bien®”.
Propietarios y bancos
Aparte de todo lo diche, esta em-

presa tambbén ha disefiado un cu-
rioso plan de compra-nbquiler qus

+ puede resultar oy beneficicas pa-

Fa dquienes, & pesar de todo, quicran
sef propietarios de un barco. Con-
siste en que o socio sdaquisre Ja em-
barcacién ¥ Orcrutser le paga una
renta mensual, con un interés de
hakta un 12 por ciento anual, sobee
ol valor del barea. Como un socio
ks, éste utiliza el barco durante 4
& & afios sin tener que hacer ningin
desembolso adicional (manteni-
n;.imm.m},hﬂn,ta!ﬁ-
ciosn para ambas partes, &5 que el

socio hace las veces deenpidad ban-

caria, por 1o que se evitn el endeu-

damiento de ks empresa con la en- |

tidad crediticia v les permite crecer
de manern ordenada, 5 todo trans-
ewrre com normalidad. ;Y qué gans
el comprador del barco?, pues que,
al menos en esos cineo primeros
afios, mo sdle dispope de un bareo,
sine que gana dinero con &, ko qus,
&N bos Giermpos que cormen, Do &5 na-
da desdefiable, Al final, 5 las cosas
oo fimcionan, el bareo ef suye, pe-
ro, Frdentras tante, lo alquils pars &1
resto de socios, Ademis evita pedir

un credig de dificl] concesiin . Mis |

Informacidn &n umnonoaiser.oorm.
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