On Cruiser quiere
franquiciar su negocio

La compania de barcos com-
partidos presidida por Mar-
cel Pasqual dard entrada =
pequenos inversores gue
deseen adquirir un barco v
ceder la explotacion a On
Cruiser. Con este nuevo mo-
delo, el franguiciado recibirs
un retorno del 2 por clento
de la inversion v On Criuser
espera financiar su creci-
miento. El objetivo de la

compaiiia. gue hoy cuenta
con Sete barcos, es alcanzar
las 60 embarcaciones en
2000, Este afio, prevé facturar
onooe curos. On Cruiser
es la primera empresa en
ofrecer la posibilidad de
compartir un barco por una
cuota anual de s.500 euros,
Por este importe, el cliente
puede utilizar la embarca-
cion durante siete medias

Marcel Pasqual, presidente de On Crulser,

jornadas al mes. On Cruiser  tuvo lugar en Barcelona en
presentd el modelo de nego- noviembre de 2007,
cio en el Salon Niutico que  Pag.5



LOS CLIENTES PUEDEN USAR SU YATE 3,5 DIAS AL MES

On Cruiser acelera su crecimiento
a traves de veleros franquiciados

La compania de barcos compartidos entre varios propietarios abre su negocio a otros
inversores para financiar su expansion y llegar a las 60 embarcaciones en 2010.

MARISA ANGLES. Barcelona
La formula de barcos compar-
tidos ha tenido més éxito del
esperado. On Cruiser es la pri-
mera empresa espafiola que
ofrece la posibilidad de disfru-
tar de un barco junto con
otros siete propietarios. Abo-
nando una cuota anual gque
ronda los 5500 euros -valor
aproximado para un velero de
31 ples-, ¢l cliente tene dere-
cho a utilkzar el barco 7 me-
dias jornadas al mes o, o que
s lo mismo, 3,5 dins enteros.
El presidente de la empre-
51, Marcel Pasqual v su hijo,
Christian Pasqual, a titulo de
director general, presenta-
ron la idea en noviembre de
2007, durante la pasada edi-
cion del Salon Nautico de
Barcelona. Hoy tienen una
flota de siete barcos —cinco
veleros y dos yates- compar-
tidos entre oche clientes ca-
da uno, que estin amarrados
en los puertos de Palamas
(Baix Empordd), Barcelona y
Palma de Mallorea,
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Marcel Pasqual, presidente de On Crulser.

Pasqual explica que la de-
manda se ha disparado, *Te-
nemos méis solicitudes de
las que podemos cubrir —di-
ce- vy también tenemos inte-
rés de ofros puertos como
Valencia, Malaga, Gijon v
Ferrol".

Para poder cubrir esta de-
manda ¥ acelerar la expan-

sion de la empresa, On Crui-
ser se abrird a otros inverso-
res a traves del sistema de
franquicias. El objetivo es
dar entrada a pequefos in-
versores privados que de-
seen adquirir un barco y ce-
der la explotacion a On Crui-
ser. ¥l franquiciado recibird
un retorno de un 12 por cien-

Olvidarse del
mantenimiento

La férmula del barco
compartido, inédita en Espana,
estd muy extendida en Estados
Unidos. En Catalunya, este
sistemna ha triunfado en el
segmento de los coches

de lujo (GT-Club] ¥ también
en sistemas parecidos de
automaviles y el sistema
publico bicing. Ademds de
ahorrarse lainversion inicial

de un velero, estimada en unos
200,000 euros, se calcula que

el ahorro en mantenimiento es
de 30,000 euros anuales mas,

to sobre la inversion”, indica
Yasqual.

Gracias a esta financia-
cidn externa, la empresa pre-
v llegar a nuevos puertos v
aleanzar una flota de 6o bar-
cos cn 2010. On Crulser espe-
i COFTar sU Primer ¢jercicio
con una facturacion de alre-
dedor de 100.000 curos,
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